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Urszula OZGA—BLASCHKEEI

Ceny wegla koksowego na rynkach
mi¢dzynarodowych i w kraju

Streszczenie

W artykule podano informacje o biezqcej sytuacji na miedzynarodowych rynkach wegla
koksowego. Przedstawiono ksztaltowanie sie cen wegli w kontraktach miedzy glownymi
eksporterami a ich najwazniejszymi odbiorcami. Na tle sytuacji w handlu miedzynarodowym,
pokazano zmiany cen wegli koksowych na rynku krajowym w latach 1998 — 2002. Porownano
tendencje ksztaltowania sie cen wegli roinych typow (hard, semi-soft) na rynkach
miedzynarodowych i krajowym.

SEOoWA KLUCZOWE: : wegiel koksowy, cena wegla, popyt, podaz, rynki migdzynarodowe, rynek
krajowy

Wprowadzenie

Zapotrzebowanie na wegiel koksowy jest Scisle zwiazane z wielkos$cia produkcji stali
uzyskiwanej na bazie suroOwki zelaza wytwarzanej w procesie wielkopiecowym (w tym ciagu uzyskuje
si¢ obecnie okolo 68% globalnej produkcji stali). W skali §wiatowej okoto 17% (600 min Mg)
produkowanego wegla kamiennego jest uzytkowane w przemysle hutniczym. Pomimo wzrostu w
ostatnich latach $wiatowej produkcji stali surowej, konsumpcja wegla koksowego systematycznie
ulega obnizeniu. Zwiazane jest to zarowno z rozwojem alternatywnych technologii produkcji stali z
pominigciem procesu wielkopiecowego — takich jak Electric Arc Furnaces (EAF), Direct Reduced
Iron (DRI) — jak tez gtéwnie z wdrazaniem na skalg¢ przemystowa stosowania paliw zastgpczych w
procesie wielkopiecowym. Technologia wdmuchu pytu weglowego do wielkiego pieca (Pulverised
Coal Injection — PCI), pozwala na zredukowanie ilo$ci stosowanego koksu, a co za tym idzie
obnizenie kosztow procesu wielkopiecowego poprzez zastosowanie wegla o znacznie nizszych cenach
od wegli koksowych typu hard, na bazie ktorych produkowany jest koks metalurgiczny. W 2000 roku
zuzycie wegla PCI w krajach UE i Japonii stanowilo odpowiedni 16% i 14% ilosci wegla
przeznaczonego dla przemyshu hutniczego [15]. Przewidywane dalsze obnizenie wskaznikow zuzycia
koksu w procesie wielkopiecowym bedzie nastgpowato znacznie wolniej niz dotychczas. Szacuje sig,
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ze $rednie ogolnoswiatowe wskazniki zuzycia koksu ulegna obnizeniu z 460 kg/Mg suréwki w 2000
roku do 420 kg/Mg suréwki w roku 2010 [6].

Mimo spadku §wiatowego zuzycia wegla do produkcji koksu, migdzynarodowy handel weglem
koksowym wykazywal dynamiczny rozwoj — w ostatnich 20 latach nastapit prawie 50% wzrost tonazu
w obrocie handlowym. Ponad 90% $wiatowego handlu weglem koksowym odbywa si¢ droga morska,
pozostata ilos¢ to handel droga ladowa, tradycyjnie pomigdzy USA i Kanada oraz pomigdzy krajami
europejskimi [5, 7].

Charakterystyka migdzynarodowych rynkow wegla koksowego

Nadwyzka produkcji wegla ponad poziom wewngtrznego zapotrzebowania gléwnych
producentéw jest przedmiotem wymiany migdzynarodowej, co w przypadku wegla koksowego
stanowi ponad 38% catkowitego zuzycia wegla w $§wiatowe]j produkcji koksu. Najwigkszy deficyt
wegla koksowego wystepuje w Azji i w Europie Zachodniej, natomiast nadwyzki w Australii i
Ameryce Pomlocnej. Najwigkszym importerem jest rynek azjatycki, przejmujacy prawie 50%
ogo6lnoswiatowego handlu tym towarem. Co prawda Chiny, bedace najwigkszym producentem stali, sa
samowystarczalne w pokryciu zapotrzebowania na wegiel koksowy, to wielko$¢ popytu w Japonii,
drugiego co do wielkosci producenta stali i najwigkszego importera tego typu wegla, ma zasadniczy
wplyw na rynek wegla koksowego i1 poziom jego cen. Inne kraje azjatyckie jak Korea, Indie, oraz
Chiny-Tajwan sa réwniez znacznymi importerami wegla koksowego. Na rynku europejskim czesé
producentéw koksu (np. Polska, kraje WNP) jest surowcowo niezalezna od importu wegla, jednak
kraje Europy Zachodniej bazuja prawie wyltacznie na surowcach importowanych. Udziat krajow UE w
$wiatowym imporcie wegla koksowego wynosi okoto 25%.

Po stronie dostawcow, dominujaca pozycje w eksporcie wegla utrzymuje Australia (okoto 50%
rynku), eksportujac w 2002 roku 104 mln ton (facznie wegiel hard, semi-soft i PCI), kolejne miejsca
zajmuja Kanada (22,9 min ton), USA (19,4 mln ton) oraz w ostatnich latach Chiny (13,3 mlin ton)
[13]. Rynek azjatycki zdominowany jest eksportem z Australii i Kanady, natomiast na rynku
europejskim drugim po Australii dostawca wegla koksowego sa USA, pozostata czg$¢ importu
pochodzi gtownie z Kanady, Polski i Ros;ji.

Ceny wegla koksowego na rynkach migdzynarodowych

Wegiel, ktorego gtownym uzytkownikiem jest przemyst hutniczy okreslany jest w handlu jako
wegiel metalurgiczny [4]. Do kategorii tej zaliczany jest:

¢ wegiel koksowy typu hard — o najlepszych wtasciwosciach koksotwodrczych, stosowany do
produkcji wysoko gatunkowego koksu metalurgicznego,

¢ wegiel koksowy typu semi—hard — o nizszej spiekalnosci i wyzszej zawarto$ci popiotu niz wegiel
typu hard;

¢ wegiel koksowy typu semi—soft — nie nadajacy si¢ samodzielnie do produkcji koksu dobrej
jakosci, charakteryzujacy sig stabymi wtasciwosciami koksotworczymi, niska spiekalnoscia,
zwigkszona zawarto$cia popiotu,

¢ wegiel PCI — stosowany w technologii wdmuchu pytu weglowego do wielkiego pieca, majacy
odpowiednio niska zawarto$¢ popiotu i wilgoci wewnetrznej, sredniej wartosci indeks HGI; do
grupy tej zaliczane sa zaré6wno wegle o duzej zawartosci czegsci lotnych (HV) jak 1 o bardzo male;j
(semi—antracyty).

Handel weglem na rynkach miedzynarodowych realizowany jest gtbwnie w oparciu o kontrakty
terminowe, przetargi oraz transakcje spot. Wegiel koksowy generalnie sprzedawany jest w
kontraktach dlugoterminowych, natomiast ceny i wielko$¢ tonazu ustalane sa w obustronnych
negocjacjach migdzy dostawcami i kupujacymi na okres jednego roku. W wigkszosci kontraktow
okres rozliczeniowy zaczyna si¢ 1 kwietnia danego roku i konczy 31 marca roku nastgpnego (tzw.
Fiscal Year — FY).[1, 4].
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Negocjacje cen w kontraktach migdzy japonskimi koncernami hutniczymi (JSM), stanowiacymi
potezny blok konsumentow, a gtownymi producentami — eksporterami wegla miaty bardzo istotny
wplyw na poziom cen uzgadniany przez pozostatych uczestnikow rynku wegla koksowego. Byt krotki
okres czasu, w ktoérym producenci z USA zawierali wcze$niejsze umowy z odbiorcami z Europy,
jednak inni importerzy z rejonu Pacyfiku, a takze Brazylia, Turcja czy Indie bardzo czgsto korzystali z
modelu japonskiego. Pierwszy etap negocjacji dotyczyt poziomu cen wegli koksowych typu hard, a w
dalszej kolejnosci ustalano ceny dla pozostatych wegli metalurgicznych oraz wegli energetycznych.
Do 1995 roku stosowana byla formuta ustalania bazowego poziomu cen (benchmark price), zgodnie z
ktora japonskie koncerny JSM zbiorowo negocjowaly ceny z poszczegdlnymi eksporterami z
Australii, USA 1 Kanady. W praktyce, reprezentant japonskiego kartelu zawieral umowe z
pojedynczym, wybranym dostawca (ktory chcial zyska¢ czes¢ rynku lub byt zainteresowany
utrzymaniem swej dotychczasowej pozycji), a ustalony nowy poziom cen przedstawiany byl do
zaakceptowania dotychczasowym dostawcom.

W 1995 roku nastapito wzmocnienie rynku producenta i zasada bazowego poziomu cen zwrdcita
si¢ przeciw odbiorcom wegla, w efekcie czego japonskie koncerny JSM, jak i europejscy odbiorcy
wegla koksowego musieli zaakceptowaé znaczny wzrostu cen (5—6 USD/Mg) zarowno w umowach z
Australia jak i Kanada i USA

W negocjacjach umow na JFY 1996/1997 Japonia zastosowala nowa zasadg oparta o tzw. "fair
treatment system", a kazdy koncern hutniczy zawierat indywidualnie kontrakty ze swoimi dostawcami.
System ten polegat na rdéznicowaniu wzrostow i1 spadkdéw cen wegla réznych producentow w
zalezno$ci od typu i jakosci wegla oraz jego wartosci uzytkowej [4, 7].

Kolejne lata, poczawszy od 1997 roku byly okresem recesji na rynku wegla koksowego Sytuacja
ta spowodowana byla zaro6wno kryzysem ekonomicznym w krajach azjatyckich i zmniejszeniem
zapotrzebowania na wegiel koksowy ze strony odbiorcow, jak i recesja gospodarcza w Brazylii. W
handlu weglem koksowym rok 1999 zapoczatkowal okres ,rynku bardzo silnego odbiorcy”.
Negocjacje cenowe dotyczace kontraktéw na rok finansowy FY 1999/2000 pomigdzy japonskimi
koncernami a australijskimi i kanadyjskimi eksporterami zakonczyty si¢ rekordowa 18% obnizka cen
w odniesieniu do roku poprzedniego. Réwnoczesnie nastapita redukcja tonazu dostaw, spowodowana
znacznym spadkiem produkcji surowki i trudna sytuacja w przemysle stalowym. Ponadto w handlu
weglem koksowym, ktory dotychczas opieral si¢ gtdéwnie na kontraktach wieloletnich nastapit wzrost
ilosci transakcji krotkoterminowych obejmujacych coraz wigkszy tonaz, wzmogly si¢ tez zakupy na
rynku spot, gdzie proponowane ceny FOB byly nizsze o 4-5 USD/Mg od poziomu cen
kontraktowych. Kolejny rok finansowy FY 2000/2001 przyniost dalszy spadek cen wegla (w
przypadku producentéw australijskich w wysokosci 5% dla typu hard i 4% dla typu semi—soft). W
roku 2000 ceny wegla koksowego na rynkach mig¢dzynarodowych osiagnety najnizszy poziom w
okresie ostatniego dwudziestolecia. Znaczna redukcja cen wegla koksowego w analizowanym okresie
wywotata zmniejszenie podazy na rynek. Zamknigcie kopaln w Niemczech i Kanadzie, wycofanie z
eksportu 2 min ton wegla polskiego oraz wchlonigcie przez wewngtrzny rynek energetyczny
amerykanskiego wegla koksowego spowodowato znaczne problemy z dostgpnoscia tego typu wegla
na rynku $§wiatowym. Brak wegla odczuly zwlaszcza te koncerny hutnicze, ktore uzaleznione byty
bardziej od zakupow na rynku spot niz od uméw kontraktowych.

Wazrost 0 7,5% globalnej produkcji stali w roku 2000 spowodowal wzrost zapotrzebowania na
wegiel koksowy, co przy zmniejszonej podazy doprowadzilo do znacznego wzrostu jego cen w
kontraktach FY 2001/2002. Kanadyjscy eksporterzy uzyskali wzrost cen wegla koksowego hard w
wysokosci 8% w stosunku do poziomu roku 2000, natomiast wegiel australijski (po wyeliminowaniu
dyskontowania cen wegla typu semi—hard do poziomu cen wegla typu hard) zdrozal $rednio okto16%.
Ceny wegli semi—soft i PCI wzrosty rowniez w granicach 18-20%. Wysoki poziom cen
amerykanskich wegli na rynku europejskim otworzyt nowe mozliwosci przed producentami wegla z
Australii i Kanady, ktoérzy z europejskimi odbiorcami wynegocjowali ceny FOB wyzsze od cen
ustalonych w kontraktach z koncernami japonskimi (JSM) [5, 7].

Zmiennos¢ cen wegli koksowych w omawianym okresie ilustruja wykresy na rys.1, pokazujace

poziom cen FOB i CIF wegli australijskich importowanych do Japonii i na rynek Unii Europejskiej w
latach 1994-2002.
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Rys. 1. Zmiany cen australijskich wegli koksowych w imporcie do Japonii i krajow UE. Zrodto: [12]
Fig. 1. Variation of coking coals import prices from Australia into Japan and EU. Source: [12]

Wykresy pokazuja wyrazna korelacj¢ cen wegli na tych dwoch odlegtych geograficznie rynkach,
przy czym poziom cen na rynku azjatyckim jest znacznie nizszy w poréwnaniu z rynkiem europejskim
[9]. Jedna z przyczyn tego stanu, jest zréznicowana struktura jakosciowa importowanego wegla —
Japonia sprowadza duze ilosci wegli typu semi-soft i PCI, w cenach znacznie nizszych od cen wegli
typu hard, ktére dominuja w imporcie do krajow europejskich. Roznice w poziomach cen wegli typu
hard i semi—soft przedstawia rys. 2, ktory ilustruje (w dlugim horyzoncie czasowym) zmiany cen
wskaznikowych (benchmark prices — ceny ustalone dla wegli o okreslonych parametrach)
australijskich wegli koksowych hard (kopalnia Goonyella) i semi—soft (Newcastle) oraz wegla
energetycznego.
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Rys. 2. Poréwnanie cen wskaznikowych (benchmark prices) australijskiego wegla koksowego typu hard i semi—
soft oraz wegla energetycznego w imporcie do Japonii. Zrédto: [1]
Fig. 2. Comparison of benchmark prices for Australian hard, semi—soft coking coal and steam coal imported to
Japan Source: [1]

W przesztosci ceny wegli semi-soft ustalane byly w odniesieniu do cen wegli koksowych typu
hard na odpowiednio nizszym, zaleznym od jako$ci poziomie, natomiast od 1983 roku ceny stabych
wegli koksowych 1 wegli energetycznych sg $cisle powiazane. Nieco wyzszy poziom cen wegli semi—
soft wynika z ich wyzszej wartos$ci energetycznej [1, 2]. Jak wynika z zaprezentowanych porownan, w
latach 1983—1988 rdznice w poziomach cen wegli hard 1 semi—soft wynosity okoto 26%, od 1989 roku
ulegly sptaszczeniu i do 2001 ksztattowaty si¢ w zakresie 16-23%. Wigksze zr6znicowanie (powyzej
30%) wystapito w kolejnym roku FY 2002/2003, kiedy to ceny australijskich wegli typu hard w
kontraktach z JSM wzrosty okoto 10-12%, co doprowadzito do wyréwnania poziomu cen na rynkach
europejskim, brazylijskim i azjatyckim. Najwazniejsi australijscy producenci wegla, szczeg6lnie BHP
(obecnie BMA) i MIM skonsolidowali swoje dziatania, i przy utrzymujacym si¢ niedoborze na
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rynkach migdzynarodowych wegli typu hard uzyskali wzrost cen dobrych wegli koksowych, podczas
gdy ceny wegli semi—soft i PCI spadty okoto 4% do poziomu 32-33 USD/Mg.

Negocjacje kontraktow na biezacy rok FY 2003/2004 na kluczowym rynku japonskim
zakonczyly si¢ okoto 4% spadkiem cen FOB wszystkich typéw wegli metalurgicznych. Ceny wegli
koksowych typu hard ulegly srednio obnizce w granicach 1,80-2,30 USD/Mg w zalezno$ci od jakosci
(ceng FOB referencyjnego wegla z kopalni Goonyella ustalono na 46,25 USD/Mg) [14].

Przedstawione informacje dotyczace cen wegla w handlu migedzynarodowym odnosily si¢
glownie do cen na bazie FOB, jednak koncowy koszt dostawy wegla do odbiorcy jest w znacznym
stopniu zalezny od kosztu transportu droga morska [9, 15]. Na rys. 3 pokazano zmiany cen FOB wegla
z Australii, Kanady 1 USA (gtownych eksporterow na rynek europejski) oraz zmiany cen frachtow
morskich z portow tych eksporterow do Europy (porty ARA). Suma tych wielkosci informuje o
poziomie cen CFR (koszt plus fracht) w imporcie do krajéow europejskich. Obliczenia srednich
kwartalnych cen z okresu I kw. 1998-II1 kw. 2003 dokonano na podstawie danych zrédtowych [11,
14].

Przedstawione na wykresach wielko$ci obrazuja jak duzy wptyw na ceny wegli w imporcie maja
stawki frachtow morskich, zmieniajace si¢ okresowo w zaleznosci od sytuacji na rynkach towarow
masowych [15]. W 2001 roku nastapit znaczny spadek cen frachtow oceanicznych i tendencja ta
utrzymywata si¢ przez pierwsza polowe 2002 roku. Obecnie wysokie stawki transportu morskiego
powoduja, ze ich udzial w cenie (CFR) wegla hard z Australii zwigkszyt si¢ z 16% w 11 kw. 2002 do
27% w II kw. 2003 roku, podobne relacje dotycza cen wegla z Kanady. Dla wegli z USA udziat
frachtu zwigkszyl si¢ w tym okresie z 9 do 15%, jednak wysoki poziom cen FOB powoduje, ze dla
odbiorcy cena koncowa jest na takim poziomie jak od dwoch pozostatych eksporterow.
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Rys. 3. Ceny wegla koksowego w eksporcie wiodacych dostawcow oraz ceny frachtow do Europy Zachodnie;j
(ARA), USD/Mg; érednie kwartalne. Zrodto: [11, 14]
Fig. 3. Coking coal exports prices of leading suppliers and freight rates to Western Europe (ARA), in USD/Mg;
quarterly averages. Source: [11, 14]
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Ceny wegla koksowego na rynku krajowym

Gléwnym uzytkownikiem produkowanych w Polsce wegli koksowych jest przemyst
koksochemiczny (prawie 100% krajowej sprzedazy), dlatego analize¢ cen wegli na rynku krajowym
oparto na danych dotyczacych wegli kierowanych do produkcji koksu.

Komponentami mieszanek sa wegle ortokoksowe typu 35 i gazowo—koksowe typu 34, a ich
procentowy udzial w mieszance wsadowej zalezny jest od rodzaju produkowanego koksu.
Podstawowym surowcem do produkcji koksu wielkopiecowego wysokiej jakosci (kierowanego na
eksport) sa prawie wytacznie wegle ortokoksowe typu 35.1, 35.2, natomiast dla koksu kierowanego do
krajowych hut mieszanki komponowane sa na bazie wegli typu 35 i 34, przy czym udzial tych
ostatnich jest zalezny od wymagan jako$ciowych stawianych przez poszczegdlnych odbiorcéw. Koks
opatowy, ktorego udziat w ogoélnej produkcji koksu stanowi okoto 12%, produkowany jest na bazie
wegli typu 34.

Krajowa baza surowcowa charakteryzuje si¢ niskim poziomem zasobow  wegli
wysokouweglonych, niezbednych do produkcji koksu o najwyzszych  wskaznikach
wytrzymatosciowych. Wegiel koksowy typu 35 majacy najlepsze wlasciwosci koksotworcze zaliczy¢
nalezy, zgodnie z klasyfikacja handlowa stosowana na rynkach migdzynarodowych do wegli typu
hard. Wegle gazowo—koksowe typu 34 odpowiadaja klasie wegli semi—soft. [8].

Ksztattowanie cen krajowego wegla koksowego w dostawach do koksowni w latach 1998-2002
przedstawiono na rys. 4. Obok przebiegu zmian $rednich kwartalnych cen wegla ogdtem, pokazano
rowniez zmiany cen oddzielnie dla kazdego typu wegla. Takie zestawienie pozwala na poréwnanie
relacji migdzy cenami wegli hard i semi—soft na rynku krajowym i na rynkach migdzynarodowych.

Jak tatwo zauwazy¢, w analizowanym okresie, zmiany cen wegli koksowych na rynku krajowym
przebiegaly zgodnie z kierunkiem wahan na rynkach migdzynarodowych. Inaczej jednak, ksztattowaty
si¢ relacje migdzy weglami typu hard i semi—soft. W pierwszych dwoch latach analizowanego okresu
roznice cen dochodzily nawet do 26%, w latach nastgpnych ich warto$¢ systematycznie spadata, od
17% w 2000 roku do okoto 10% w pierwszej potowie roku 2002.
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Rys. 4. Srednie ceny krajowych wegli koksowych w dostawach do koksowni, w zt/Mg. Zrodto: [10]
Fig. 4. Average prices of domestic coking coals in deliveries to coking plants, in PLN/Mg. Source: [10]

Zaprezentowane wykresy, a takze analizy rynku krajowego [8], pokazuja, ze w ostatnim okresie
(od 2001 roku) w systemie cenowym wegli koksowych przyjeto zasade ustalania dwoch poziomow
cen — na wegle ortokoksowe typu 35 oraz gazowo—koksowe typu 34. Rownocze$nie wystapito
zjawisko ograniczenia wptywu parametréw jakosciowych poszczegdlnych wegli w danym typie na
réznicowanie ich wartosci (szczeg6lnie w grupie wegli typu 34 dla ktorych praktycznie ustalono jedna
ceng). Ponadto wysokie ceny wegli typu 34.1 (nieadekwatne do ich jako$ci) spowodowaly, ze rdznice
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w poziomach cen wegli o dobrych i stabych wlasciwosciach koksotworczych (w wysokosci okoto
11% w poréwnaniu z 25% w 1999 roku) nie odpowiadaja ocenie ich wartosci uzytkowej. Zmiana
relacji nastapita dopiero w drugiej potowie 2002 roku, kiedy wraz ze wzrostem cen wegli typu 35
(hard) nastapit spadek cen wegli typu 34 (semi—soft). Rdznice w poziomach $rednich cen wzrosty
srednio do 15%, a w przypadku wegli 35.2 i 34 nawet do 21%. Obecne relacje cen na rynku krajowym
sa bardziej zblizone do zalezno$ci wystepujacych w handlu migdzynarodowym.

Dla poréwnania tendencji zmian cen weggla koksowego na rynkach krajowym i
mig¢dzynarodowych, ceny wegli krajowych przedstawiono rowniez w USD/Mg (rys.5). Do przeliczen
zastosowano kwartalne kursy dolara amerykanskiego wedtug NBP. Wykresy pokazuja zmian $rednich
cen w odniesieniu do wegla ogotem oraz dla typu 35 1 34.
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Rys. 5. Srednie ceny krajowych wegli koksowych w dostawach do koksowni, w USD/Mg
Fig. 5. Average prices of domestic coking coals in deliveries to coking plants, in USD/Mg

Poréwnanie cen krajowych wegli koksowych z kwartalnymi notowaniami cen wegli wedlug ICR
[14] (rys. 3) pokazuje, ze w 2002 roku krajowe wegle typu hard miaty poziom zblizony do cen FOB
wegli australijskich i kanadyjskich, natomiast byly nizsze od cen wegli z USA. Wegle semi—soft
osiagaty ceny wyzsze niz tego typu wegle na rynkach migdzynarodowych.

Podsumowanie

Mimo przewidywanego globalnego spadku importu wegli metalurgicznych do krajow wysoko
uprzemystowionych, analitycy przewiduja, ze w wyniku wzrostu zapotrzebowania na wegiel
metalurgiczny w krajach rozwijajacych sig¢ takich jak Korea, Tajwan, Indie, czy Brazylia do 2007 roku
utrzymywac si¢ bedzie nieznaczny wzrost obrotu w migdzynarodowym handlu weglem (okoto 2,3%
rocznie). Wigkszy popyt dotyczy¢ bedzie wegli PCI i semi—soft (okoto 5,5%) niz wegli typu hard
(1,2%) [3,15].

Migdzynarodowy rynek wegla koksowego po stronie dostawcow jest w malym stopniu
zroznicowany, szczegolnie w zakresie dobrych jakosciowo wegli typu hard, ktorych podaz przy
wzrastajacym popycie na wegiel z importu moze zosta¢ zaspokojona jedynie przez producentow z
Australii i Kanady. Duza konkurencyjnos¢ panuje natomiast na rynku pozostalych wegli
metalurgicznych typu semi—soft i PCI, gdzie znaczna aktywnos$¢ wykazuja Australia, RPA, Chiny,
Indonezja, Wenezuela.

Analitycy przewiduja, ze rynek wegla koksowego typu hard bedzie nadal niedostatecznie
zaopatrzony (waski), co spowoduje utrzymywanie si¢ znacznie wyzszego poziomu cen tych wegli w
poréwnaniu z cenami wegli semi—soft i energetycznych. Jezeli poziom cen FOB wegli australijskich
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bedzie si¢ utrzymywal powyzej 45 USD/Mg moze nastapi¢ aktywowanie mocy produkcyjnych w
USA i Kanadzie [3].
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Urszula OZGA-BLASCHKE

Coking coal prices on international and domestic markets

Abstract

Paper provides an information about current situation on international coking coal
markets. Coal prices in contracts between main exporters and most important buyers are
presented. On the background of international coal trade, the changes in coking coal prices
on domestic market in the years 1998-2002 are shown. The tendencies in price formation of
different types of coking coals (hard, semi-soft) are compared on international and domestic
markets.
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